L’Ecole du vin de Bordeaux

Un outil au

service de |a
filiere
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'edv en quelques mots
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* Une école en présentiel a
Bordeaux

* Une école hors les murs, dans le
vignoble pour les professionnels
lors des évenements a Bordeauyx,
en France et a l'international

* Une école a visage humain aux 4
coins du monde grace a son
réseau de formateurs accrédités




QUELLE EST NOTRE MISSION ?

CHANGER L'IMAGE ,
DES VINS DE MARCHES MATURES EXPERTS

BORDEAUX CONNAISSEURS

avec

expertise

MARCHES EMERGENTS NOUVELLES
5 eN iR o GENERATIONS AMATEURS DE VIN

’ , A LEGLE
I’ECOLE DU VIN DE BORDEAUX /h DE BORDEAUX



LECOLE NOTRE FORCE VIVE : 27 PAYS

DU VIN

/\ BE EdRoeaux 278* FORMATEURS ACCREDITES

Allemagne / 10
Belgique / 11 Russie / 2
Pays Bas/ 3

nece/ 2 UK /14 Chine /55 Corée /7
Pologne / 1
France / 59 1 , * Japon / 12
Etats-Unis / 44 ; Thailande / 3

ngapore /6

Taiwan / 8

*.200 Emirats arabes unis / 1
formés/an /EDV

Nouvelle Calédonie / 1

Malaisie / 1

Notre Ambition : Poursuivre, toujours en quéte de nouveaux profils,



L'EDV pour les professionnels dont |A FILIERE

LA PROMESSE :

= Proposer une offre de formation exclusive répondant aux besoins et attentes de la
filiere vin

= Aller au plus pres des professionnels en organisant des formations partout dans le
vignoble sur demande

= Une offre sans documents administratifs a remplir et prise en charge par
I’Interprofession

La cible PRINCIPALE : professionnels de la filiere girondine (viti, négoce, caves coop)

étendue aux professionnels du vin de Nouvelle Aquitaine (CHR,
cavistes, oenotourisme, etc.)
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L'EDV pour les prOfessionnels: offre actuelle

LA FRESQUE
DU CLIMAT

©& PROFESSIONNEL

3
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Hors-série : Bordeaux Vignoble
Engagé
A I'neure du changement climatique, comment
pouvez-vous agir concrétement ? Concu en

association avec La Fresque du Climat®@, cet
atelier participatif de 3 heures vous écl...

Pour une recommandation
client réussie

Diversité : telle est la devise des vins de Bordeaux !
Cette formation vous fournit des clés précises et
concrétes qui vous aideront @ mieux crienter votre

clientéle & fraver...

sh Hapeeenix Procheinielion 25 R 3h Bordeaux Prochain atelier: 18 févr.
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us avez toutes les cartes en main
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L'EDV pour les professionnels : en préparation

¥

Reco client niv 2

¥

Oenotourisme,
réfléchir a son projet

Aller plus loin de les techniques et
stratégie de vente.

Programme tentatif :

Analyse Swot de la propriété
Stratégie de prospection et de
fidélisation : développer son
portefeuille client, technique de vente
Identifier les cibles prioritaires
Construire son offre : fiche produit,
grille tarifaire

Elaborer un pitch commercial
impactant

Choix des canaux de distribution
Présence salon

Panorama des tendances oenotouristiques
en France et a l'international
Identifier ses forces et faiblesses
Les aménagements de base et I'accueil des
visiteurs / parcours client
Tarification et reglementation
Communiquer sur son offre : outils de
promotion, de fidélisation et de
communication
Suivi et satisfaction client
Je me lance :

Bonnes pratiques

Les outils simples pour débuter : kit de
démarrage

\ 4

Développer sa présence digitale
efficace et professionnelle

’ L'ECOLE DU VIN DE BORDEAUX

Les incontournables de la présence en
digital : construire son identité
numérique

Panorama des canaux digitaux

Les 10 tips de la création de contenu
engageant

Comment exploiter sa présence en
digital

Les secrets de I'lanimation des RS
Référencement et mots clés
Mesures et statistiques

L'ECOLE
DU VIN

DE BORDEAUX
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Retrouvez-nous sur

ecoleduvindebordeaux.com

inllf/

#JointheBDXcrew
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