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I. Commercialiser et exporter ses vins et spiritueux

II. Créer ou reprendre, produire et gérer une exploitation
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Commercialiser et exporter ses vins et spiritueux

 Financements Région et Bpifrance (assurances, crédit, garantie, etc.)

 Compétences (formations et ateliers export, coaching VIE, INPI, douanes)

 Sécurisation du projet export (identification et qualification des fournisseurs, 

coaching, études, PI, douanes)

 Prospection (identifier et prioriser ses marchés, missions de prospection, digitale, 

externaliser sa force commerciale, etc)… 

 Implantation à l’étranger

 Réseau (accueil VIP clients et prospects, appui des conseillers du commerce 

extérieur)



Commercialiser et exporter ses vins et spiritueux



Créer ou reprendre, produire et gérer une exploitation

 Reprendre ou créer une exploitation viticole

 Produire et gérer  ou créer une exploitation viticole

o Accompagnement individuel (projet de reprise et suivi)

o DNJA

o Prêt d’honneur

o Aide à l’acquisition de foncier viticole

o Aide au conseil AB individuel 

o Plan Végétal Environnement

o Gel / grêle

o vitiTECH
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